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Φοιτητικός Διαγωνισμός Επιχειρηματικής Καινοτομίας 2025
στο Ιόνιο Πανεπιστήμιο
ΦΟΡΜΑ ΥΠΟΒΟΛΗΣ ΠΡΟΤΑΣΗΣ
1. Βασικά Στοιχεία Ομάδας
· Όνομα Ομάδας:
· Μέλη Ομάδας (Ονοματεπώνυμο, Σχολή/Τμήμα, email επικοινωνίας):
· Υπεύθυνος Ομάδας:
2. Περιγραφή της Ιδέας (έως 500 λέξεις)
· Σύντομη παρουσίαση της επιχειρηματικής ιδέας
Αναφέρετε ποιο προϊόν ή υπηρεσία προσφέρετε και ποια είναι η βασική του λειτουργία.
· Ποιο πρόβλημα/ανάγκη καλύπτει;
Εξηγήστε ποια ανάγκη της αγοράς ή των χρηστών καλύπτει η ιδέα σας.  Ποιοι είναι αυτοί που αντιμετωπίζουν το πρόβλημα; Γιατί είναι σημαντικό να λυθεί;
· Στοιχεία καινοτομίας
Τι την κάνει να ξεχωρίζει από υπάρχουσες λύσεις; Μπορεί να αφορά τεχνολογική καινοτομία, κοινωνική καινοτομία ή νέο επιχειρηματικό μοντέλο.
3. Επιχειρηματικό Μοντέλο (έως 1000 λέξεις)
· Στοιχεία του Business Model Canvas
Σε αυτή την ενότητα περιγράψτε πώς η ιδέα σας θα λειτουργήσει ως βιώσιμη επιχείρηση, χρησιμοποιώντας τα εννέα (9) δομικά στοιχεία του Business Model Canvas
· Προτεινόμενη αξία (Value Proposition): Τι προσφέρετε και γιατί αξίζει ο πελάτης να το επιλέξει; Ποιο είναι το βασικό όφελος ή πλεονέκτημα που του παρέχετε;
· Τμηματοποίηση πελατών (Customer Segments): Ποιοι είναι οι πελάτες ή οι χρήστες σας; Περιγράψτε τα βασικά προφίλ τους (π.χ. φοιτητές, τουρίστες, επιχειρήσεις, επαγγελματίες)
· Κανάλια διανομής και επικοινωνίας (Channels): Μέσα από ποια κανάλια θα φτάσετε στους πελάτες σας; (π.χ. ιστοσελίδα, social media, φυσικά σημεία, συνεργασίες).
· Σχέσεις με πελάτες (Customer Relationships): Πώς θα διατηρήσετε τη σχέση με τους πελάτες; (π.χ. υποστήριξη, αυτοματοποιημένες υπηρεσίες, κοινότητα χρηστών).
· Ροές εσόδων (Revenue Streams): Πώς θα δημιουργεί έσοδα η επιχείρησή σας; (π.χ. πωλήσεις προϊόντων, συνδρομές, διαφημίσεις, προμήθειες).
· Βασικοί πόροι (Key Resources): Ποιοι πόροι είναι απαραίτητοι για να λειτουργήσει η ιδέα; (π.χ. τεχνολογία, ανθρώπινο δυναμικό, εξοπλισμός, γνώση).
· Βασικές δραστηριότητες (Key Activities): Ποιες είναι οι κύριες δραστηριότητες που πρέπει να πραγματοποιήσετε; (π.χ. ανάπτυξη λογισμικού, μάρκετινγκ, συνεργασίες).
· Βασικές Συνεργασίες (Key Partnerships): Με ποιους μπορείτε να συνεργαστείτε για να ενισχύσετε την ιδέα; (π.χ. προμηθευτές, φορείς, πανεπιστήμια, επιχειρήσεις).
· Δομή κόστους (Cost Structure): Ποια είναι τα βασικά κόστη για τη λειτουργία της ιδέας; (π.χ. λειτουργικά, τεχνολογικά, μάρκετινγκ, ανθρώπινοι πόροι).
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4. Συμπληρωματικά Στοιχεία / Παράρτημα (προαιρετικά)
· Συνημμένα αρχεία (π.χ. διαγράμματα, mockups, demo, videos).
· Βιβλιογραφικές ή άλλες αναφορές.

Σημείωση προς τις ομάδες:
Η πρόταση θα πρέπει να είναι σαφής, δομημένη και περιεκτική. Μέγεθος γραμματοσειράς 11 και διάστιχο 1,15 σε όλο το κείμενο. 
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